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rduredon romst lIningen sker?

| snart 30 ar har Modexa varit en udda aktor pa renoveringsmarknaden. Men
allt fler ser fordelarna med vara grundprinciper - kvarboende, varsamhet och
partnerskap. Nu nar varldslaget och kraftiga kostnadsokningar gor att
nyproduktion avtar, sdtts ytterligare fokus pa renovering av befintliga
bostadsfastigheter. Da kommer forandringstakten oka.

Snart ar vi det nya normala.

En majlighet att ldgga upp mer hdllbara renoveringsstrategier
Den som renoverar med kvarboende kan stalla fragan "Vad ar nodvandigt att
atgarda just nu?” i stallet for "Vad kan vi passa pa att renovera nar det anda



star tomt?”. Nar ledstjarnan ar varsamhet blir utgangslaget "Vad kan vi
bevara?” snarare an "Vad kan vi kasta ut?”.

Resultatet ar en mojlighet att lagga upp battre renoveringsstrategier. Var
ambition ar, att i partnerskap med uppdragsgivaren, hitta omfattning och
tempo for renovering som ar ekonomiskt hallbart for saval boende som
bostadsbolag. Men det kraver ett proaktivt forhallningssatt och tid att tanka
tillsammans, nagot som sallan ryms i standardiserade forfragningsunderlag.

Ndr renovering inte dr ett projekt, utan en del av vardagen

Vart motto ar "renovering medan livet pagar”. Det betyder att livet kan paga
ungefar som vanligt nar vi arbetar - bade for de boende och for din
organisation. Att jobba enligt renoveringsstrategin Stegvis renovering med
kvarboende, innebar inte samma anspanning som i ett traditionellt
renoveringsprojekt. | alla fall inte nar Modexa gor jobbet. Du kan standigt ha
ett pagaende arbete nagonstans i ditt bestand, utan att anstalla fler
projektledare eller boendekommunikatorer. Hyresgasterna ar nojda, din
organisation avlastas och hyrorna fortsatter komma in. Ingen av dessa
effekter brukar dock raknas nar man jamfor priser infor valet av leverantor.

Vart lofte om forutsdgbarhet dr ndgot som mdnga bestdillare ldngtar efter just nu
Vi lagger massor av kraft pa att analysera, planera och effektivisera. Darfor
bjuder vara renoveringsprojekt pa fa overraskningar. Vi kommer att leverera i
ratt kvalitet, i ratt tid och till den kostnad vi ar dverens om. Traditionella
renoveringsprojekt slutar regelmassig 20 procent over budget efter att
andringar, tillagg och avvikelser har troskats igenom, ofta med stor
belastning pa dina medarbetare. Bedomer du det i din upphandlingsmall?

Ni pd bestiillarsidan behover bli lika proaktiva som vi pd Modexa dr

Innan det blir det nya normala att jobba proaktivt och omsorgsfullt med
kvarboende, sa maste aven bestallarsidan stalla om i sitt satt att planera och
handla upp renoveringstjanster. Sa lange man kor copy-paste fran gamla
upphandlingsdokument, ar risken stor att ni far det ni fragar efter - det
gamla vanliga i stallet for det nya normala.
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Om Modexa. Renovering medan livet pagar. Modexa tar ett helhetsansvar for
renovering av lagenheter med fokus pa Hallbarhet - Pa riktigt, enligt



strategin vi bendmner Stegvis renovering. Aterbruk, prefabricerade koncept,
industriell effektivitet och kvarboende hyresgaster galler i alla vara uppdrag.
Modexa ar ett privatagt bolag som bistar kunderna med stod i omstadllningen
av deras underhallsstrategier, forstudier och underhallsplanering samt
genomforande av renoveringsprojekt och lopande underhall. Vi har en
rikstackande organisation som ansvarar for hela kedjan; fran
lagenhetsanpassad produktion och logistik till installation i over 12 000
lagenheter arligen. Las mer pa modexa.se
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